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EcoCopter obtiene

certificacion BARS

uestra empresa obtuvo
N en agosto la certifico-
cidn BARS (Basic Aviation
Risk Standard), un proceso
creado en 2010 por la Flight
Safety Foundation con el
fin de apoyar el manejo de
riesgo a las companias ope-
radoras que trabagjon en el
sector recursos.

“Los principales clientes del
rubro minero se han compro-
metido con este estGndar y
requieren que sus provee-
dores también lo hagan; la
alta direcciéon de EcoCopter
considerd que adoptar BARS
mejoraba la seguridad ope-
racional, primer punto de
nuestra politica de cali-
dad, nuestra mision y

el primer requiisito de
nuestros  clientes”,

explica Francisco

Diaz, Gerente de
Operaciones de
EcoCopter.

Los auditores de
Litson&Associates
revisaron los proce-

sos en la compania,

que ya desde hace

un ano habia estado
frabgjondo en el ase-
guramiento de estndares

Flota

Nuevo helicéptero
debuta

en nuestra flota.
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BARS con Xstrata Copper,
un cliente de gran impor-
tancia y uno de los funda-
dores de Flight Safety Foun-
dation.

“Este estndar, ampliamen-
te reconocido en la indus-
fria, nos permite unificar los
distintos estGndares de se-
guridady operacién enuno
solo, lo que va en beneficio
de la seguridad operacio-
nal y evita tener que pasar
por diferentes auditorias de
clientes a lo largo de un
ano”, concluye Dicz.

Clientes

Exitosa mision cumplid
Ecocopter en proyecto
de sondaje minero.

Pag. 4

BASIC AVIA
RISK STA

Alianzas

Entrevista a Barry Kaplan, Director
de Desarrollo de Negocios para

Sudameérica de Erickson Air-Crane.
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WEAS

Editorial

Buscarla
transparencia

El concepto de transparencia
es hoy, a nivel global, un sus-
tento clave en toda empresa
que busca liderar un merca-
do.

Pero mas allé de lo meramente
conceptual, su verdadero sen-
fido estd en su aplicabilidad
concreta, tanto en la relacion
con los clientes como con los
proveedores y la comunidad,
asi como en todos los procesos
de una compania.

Lo anterior pasa por abrir la
empresa a toda la informa-
cion que requiere el cliente,
frasparentar los costos y estar
disponible a las preguntas y a
las necesarias auditorias.

Implica también hablar opor-
tuna y claramente sobre inci-
dentes y accidentes, riesgos
y qacciones correctivas ante
situaciones indeseadas.

Es lo que hacemos en Eco-
Copter, buscando satisfacer
y superar las expectativas de
los clientes y trabajando en
ello con una preocupacion
integral, que pone especial
atencién en el disefo, cum-
plimiento y comunicacién de
politicas hacia los proveedo-
res y subcontratistas, asi como
hacia el medioambiente y la
seguridad.

Sélo de esta forma es posible
que el trabajo conjunto entre
la empresa, los proveedores y
los clientes sea efectivamente
una relacién en la que todos
ganen.

Armando Weinberger
Gerente Comercial

*ECOCOPTER NEWS
N°13, Diciembre 2011

Director: Armando Weinberger
Produccion: Ménica Cuevas
Diseno: Ovo

Fotografia: Erickson Air-Crane,
Francisco Diaz,

archivo EcoCopter.

Contacto:
aweinberger@ecocopter.com
www.ecocopter.com

— s NUestro equipo se capacito

»

en tecnologia de andlisis de vibraciones

Seis  especialistas  del
Centro de Mantenimien-
tfo (CMA) de EcoCopter
se capacitaron en uso
de tecnologia VXP de
Honeywell para realizar
las inspecciones de vi-
bracién en los rotores y
ejes impulsores de cola.

VXP es el sistema mas
avanzado para monito-
reo de vibraciones exis-
tente hoy en la industria
de la aviaciéon y per-
mite, mediante un
equipo liviano y de
descarga rdpida,
realizar un monito-

reo continuo.

“"Aumenta la se-
guridad, reduce

el costo de man-
fenimiento y entre-

ga la tecnologia

mds avanzada. Los
fiempos de mante-
nimiento relaciona-

dos con los andlisis de
vibraciones se reducen
aproximadamente en un
50%, con el consecuente
ahorro de horas, combus-

fible y desgaste en los com-
ponentes, logrando con esto
el fener una mayor disponi-
bilidad de los helicopteros”,
explica Cecil Davidson, Ge-
rente de Mantenimiento de
EcoCopter.

Los mecdnicos

Jorge Figueroaq,
Osvaldo Hendadez,
Jorge Montengro,
Juan Hidalgo,

Jorge Veloso y

Victor Herrera
relizaron exitosamente
el entfrenamiento.

Nuevos integrantes

Nicole Riquelme

Asistente Oficina
Técnica

“Me gusta Ecocop-
ter por las proyeccio-
nes de perfecciono-
miento. El ambiente
laboral es grato, la
gente es preocupa-
day atenta”.

Juan Barros

- Ayudante
Mecdanico

“Estoy confento de
pertenecer a esta
empresa, que da
estabilidad laboral
y proyeccioén pro-
fesional y permite
compartir con
personas amigables
y solidarias.”

Ivan Benavente
~ Piloto

“Integrar el equipo
~ de Ecocopter ha
significado ser parte
de un proyecto po-
tente, que asumo
con compromiso,
dedicacion y profe-
sionalismo”

Andrés Arriagada

Ayudante
Mecdénico

“Me gusta la
empresa por la
preocupacion que
tienen por nosotros.
Ademds me agra-
da frabajar y apren-
der con aeronaves

Marcelo Silva
Apoyo Terrestre

“En EcoCopter se
frabagja con agra-
do. Es una gran em-
presa con un grupo
humano excelente
y eso lo perciben los
clientes”.

Richard Gonzalez
Mecdanico Aoc

“Es motivante ser
parte de una em-
presa que mejora
continuamente
los estGndares de
seguridad y se
preocupa perma-
nentemente por la
capacitacién”.




“La alianza con EcoCopter

obedece a su experiencia, conocimiento de mercado e integridad”

EcoCopfer Perd selld
una potente alianza
con Erickson Air-Crane
(EAC), un socio estfraté-
gico en el mercado de
petréleo, gas, mineria vy
energia. Gracias a ella
ser@ posible contar en
Perd con una podero-
sa flota aerondutica de
“grandes helicopteros
de color naranja, con un
fuerte respaldo de pilotos
y mecdanicos de alta cao-
lidad”, como resume el
Director de Desarrollo de
Negocios para Sudaméri-
ca de EAC.

¢Cudl es el objetivo cen-
tral de la alianza?

Entrar al mercado perua-
Nno con un socio local que
cuenta con experiencia,
conocimiento  de ese
mercado e integridad.

¢Por qué se eligid a Eco-

Copter Perd como socio?

Por la calidad humana vy
profesional de su equipo
gerencial y de sus accio-
nistas.

EcoCopter

Barry Kaplan, Director de Desarrollo de Negocios para Sudamérica de Erickson

Air-Crane espera un fuerte crecimiento de la industria en la proxima década.

¢Espera  su compaiia
usar a Perd como plata-
forma para el resto de la
region?

Cada pais en América La-
tina tiene su propio mun-
do en regulaciones aero-
ndauticas y requerimientos
de negocios,

lo que di-

ficul-

ta la po-

sibilidad

de  ufilizar

a uno de ellos

como plataforma

para los demdas. Pero
Perd es un pais clave y
cenfral en una regién con
la que EAC espera involu-
crarse.

¢Es posible esperar que
también Chile cuente con
helicopteros de alto poder
en el futuro cercano?

No hay duda de que,
con todas las obras
de construccion para
fransmision  eléctrica
que ocurrirdn en los
proximos  anos — en
Chile, habrd gran
necesidad de heli-
codpteros para trans-
porte pesado.

¢Qué espera para el fu-
turo de la industria en la
proxima década en Amé-
rica Latina?

El crecimiento a tasas
muy altas va a implicar
una gran demanda de
apoyo de helicdpteros en
la regidn, por lo que espe-
ro un fuerte crecimiento
para nuestra industria.

¢Cudles son sus expec-
tativas concretas de esta
alianza en el largo plazo?

El éxito en el negocio vy la
dlianza operacional van
a crear todo tipo de posi-
bilidades, tanto para Eco-
Copter como para EAC.




Testimonio CODELCO:

“El énfasis en la seguridad y la coordinacion con
los usuarios han sido claves en un buen resuliado”

Alejandro Rojas, Ingeniero Jefe de Disciplina Civil de la Vicepresidencia de
Proyectos de CODELCO, cuenta de la exitosa mision cumplida por
nuestros helicopteros en un proyecto de sondaje de la Division Andina.

| sector alto del este-

ro Pocuro, en la zona
cordillerana al Este de Los
Andes, es el escenario del
sondaje que lleva a cabo
la Vicepresidencia de Pro-
yectos de CODELCO para
un ambicioso plan. Alli,
enfre marzo y mayo, es-
tuvieron desplegadas las
aeronaves de EcoCopter,
apoyando las tareas del
Proyecto de Expansion
244 de Division Andina.

“Se trata de dos sondajes
para proyectar las condi-
ciones geotécnicas de las
rocas en el sector, que es
atravesado por tlneles de
mineral proyectados en el
area”, explica Alejandro
Rojas, Ingeniero Jefe de
Disciplina Civil de la Vice-

Nuevo helicdptero debuta

en nuesira flota

presidencia de Proyectos
de la minera estatal.

La imposibilidad de cons-
truir caminos hacia el sec-
tor de los sondajes llevd
a la compania a realizar
toda la logistica de apo-
yo (fraslados de personal,
equipos e insumos) con
los servicios de EcoCopter.

¢Coémo evalla los resulta-
dos?

La evaluacién es buena.
Un adecuado énfasis enla
seguridad de las operacio-
nes y la coordinacién con
los usuarios han sido claves
para el buen resultado.

¢Como fue su experiencia
personal de volar con no-
sotros?

La experiencia fue satis-
factoria; el nivel de servi-
cio es adecuado, pilotos
experimentados y aerona-
ves en buenas condicio-
nes contribuyen a lograrlo.

La industria minera es la
que mayores inversiones
exhibe en Chile para los
proximos anos. ¢(Qué rol
juega el helicoptero en
ese desarrollo?

Elhelicépteropermi-
te llegar a sectores
de dificil acceso,
con seguridad vy
en fiempos mi-
nimos, 1o que
hace factible
campanas  de
sondajes u otras
prospecciones en
tiempos  razona-

n flamante Eurocopter

AS-350 B3 se incorpord
en julio a la flotfa de Eco-
Copter. Con la matricula
CC-AEM, la aeronave luce
en su pintura exterior un di-
seno alusivo a la sangre, vis-
ta a través del microscopio.

Todos los helicopteros
de nuestra flota fie-
nen pinturas vin-
culadas a las
ciencias, con
el objetivo de

CODELCO

Orgullo de Todos

bles y con buenos estén-
dares de seguridad. Para
llevar a cabo campanas
de ferreno como éstas,
las alternativas son via
terrestre (a pie o en co-
balgadura) con tiempos
de ejecucion muy supe-
riores.

darlas a conocer de ma-
nera innovadora, creati-
va y educativa. Este es el
segundo helicéptero con
motivo vinculado a la bio-
logia; el primero fue un
Eurocopter EC 130 B4 ma-
tricula CC-CEE, que mues-
tra la cadena del ADN.

El CC-AEM inicidé sus ope-
raciones en Valle Nevado,
en heliski y fransporte de
pasgjeros, en una intensa
temporada.
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